Diario Financiero

. Finanzas

MaTinE DUva E,
molivadidiariofinanciero.cl

A Mikel Uriarte se le ve comodo en
su nuevo cargo de presidente de la
Asoclacidn de Aseguradores, el gue
ostenta por segunda vez, Se pasea fai-
damente por los distintos temas sec-
toriakes, habla entusiasmado de las ta-
reas pendientes para este ano, pero se
muestra cauto a la hora de referirse a
lo que serd su relacidn con ¢l nuevo
superintendente de Valores y Seguros,
Alejandro Ferreiro. En todo caso, el
dirigente —que ¢s gerente general de
una de las principales compariias del
mercado bocal, Cruz del Sur, del grupo
Angelini-, no repara elogios a la exce-
lencia técmica de la futura autoridad
reguladora del sector.

Una de sus principales preocupacio-
nes de este afio serd 1a Reforma al
Mercado de Capitales 11, que incluird
varios proyectos clave para los asegu-
radores. Sobre esta iniciativa es enfié-
tico en sefalar que no correspondes
agregar nuevos proyectos derivados de
las medidas que quiere adoptar la au-
toridad a ralz del escindabo Inverlink.

=20ué opina de la designacion de
Alejandro Ferreiro en la SVS?

=Tenemos la mejor impresidn tan-
to de Alvaro Clarke como de Alejan-
dro Ferreiro, pues son dos exponen-
tes profesionales del gobierno de gran
categoria. La llegada de Alejandro
Ferreiro es muy positiva porque a tra-
vés de su experiencia profesional én
otras superintendencias tiene un ca-
mino avanzado para el sector de se-
guros, pues recordemos que en la SV3
siempre la concentracidn de activida-
des del superintendente ha sido ha-
cia el lado de valores, porque existen
contingencias que son habituales en
negocios de tanta variabilidad.

=En el mercado se comenta que
Ferreiro le daria un cariz mas “re-
gulador” a su nueva gestidn, dado
su paso por la Superintendencia de
AFP jCree que serd asi?

~No pienso eso. Son dos activida-
des muy distintas. El sector ascgura-
dor e tan dindmico y variado, fun-
ciona muy ligado a lo que pasa en ¢l
extenior, con una velocidad de cam-
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“No se puede legislar para evitar
que se repita lo de Inverlink con

el problema tan cercano”

bio tan impresionante que imprimir
sobrerregulaciones no resulta Igico
porque puede comprimir un sector
que le hace mucho bien al pafs. Sin
embargo, sf somos partidarios de una
fErrea fiscalizacion objetiva.

=Ferreiro tuvo posturas conira-
rias al acceso de las compadiias de
seguros al ahorro previsional obli-
gatorio (APY) v defendié mucho el
proyecto de comercializacién de
rentas vitalicias al que tanto se opu-
sieron. ;Como esperan que enfren-
e estos temas en la SVS?

~No quisiera adelantarme a trawés
de la prensa, puesto que son femas
muy técnicos. Apenas asuma pedire-
mos una reunivn de trabajo al super-
intendente con el cual, no nos cabe
la menor duda, que frente a proble-
mas técnicos que todavia no s¢ han
solucionado despuds de muchoes afios,
podremos técnicamente buscar una
solucidn toda vez que los fines son si-
milares, es decir, lo mejor para el pais.

=zCudles serdn los principales te-
mas de la Asociacion en su relacién
con la autoridad?

=Tratar de terminar de definir el
tema de 1as rentas vitalicias, impulsar
fuertemente la autorregulacion a tra-
viés del comité de autorregulacidn,
colaborar con el goblemo en los pro-
yectos de Reforma al Mercado de Ca-
pitales 11, el 401-K, seguros de incen-
dios, entre otros.

=El ministro de Haclenda ha di-
cho gue en la Reforma al Mercado
de Capitales I1 se incluirin proyec-
tos de ley para evitar situaciones
como el esciandalo Inverlink. ;Lo
cree adecuado?

=Quiero ser super claro, No se pue-
de legislar con un problema tan cer-
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Mikel Urarte, presidente de la Asociacdn de Asegquradares.

AFIRMA DESDE MIAMI MIGUEL RISHMAGUE, PRESIDENTE DEL BANCO UCB

cano, con las papas calientes, ponque
es0 enturbia la objetividad y tiende a
excesos de regulacidn gue terminan
ahogando las buenas iniciativas. Hay
que seguir fortaleciendo las institucio-
nes técnicas que tienen buenos pro-
fesionales y buscar y propender a que
las mejores personas profesionales
trabajen en este tipo de organismos
en forma coordinada. No hay que
actuar apurado, hay todavia sensibi-
lidades heridas.

Productos

-¢5¢ verin obligadas las compa-
fnilas de seguros interesadas en co-
mercializar tarjetas de crédito a ne-
gociar con Transbank?

~El terna de las tarjetas de créditos,
priéstamos di consumo y otras activi-
dades, ha sido una tarea importante
de la Asociacidn para propender a
que s¢ puedan implementar. Una vez
que se logrd ese objetivo, los negocios
que s¢ produzcan ya son materia de
distintas asociadas. De hecho, en el
tema de las tarjetas de crédito no es-
tin todas las comparifas del mercado
¥ los objetivos que se estidn plantean-
do son comerciales, entonces son és
trategias mads Internas si se va a tra-
bajar con Transhank o no.

=El tema de los créditos de con-
sumo no ha sido ripido.

=No, porque ahf hay un aspecto
normativo pendiente de un porcen-
taje mis definido de las reservas tée-
nicas para conceder los créditos y ahi
no ha habido cambios.

-Pese a que han trabajo intensa-
mente, a las companias de seguros
de vida no les ha ido bien con el
APY y las AFP acaparan casi todo
el mercado. ;Esperan remontar?

~Ema esperado que los organismios
que mancjan obligatoriamente los
ahormos &n una primera etapa capten
la mayor parte de los ahorros volun-
tarios. Esto va a ir cambiando en ¢l
tiempo. Las encuestas que tenemos
indican que mds del 25% de las per-
sonas susceptibles de ahorrar volun-
tariamente le gustaria hacerlo con las
companias de seguros, Es una cues-
tidn de tiempo porgue las personas
estdn recién conociendo este sistema.

millones de capital.

El banco UCB, pese a con-
tar con todos los servicios fi-
nancieros, estd orientado a

s CHIIE SIgUE SiEeNdo confiable”

sidn que tienen de Chile los in-
versionistas del poderoso mer-
cado financieno de Miami, tras
el millonario escdndalo finan-
ciero Corfo-Inverlink." Cormmup-
cidn hay ¢n todas partes, lo
importante ¢s ver cdmo actia
la justicia v creo que en Chile
s¢ ¢stdn haciendo las cosas
bien, lo que tranquiliza a los
inversionistas. Sigue siendo
confiable”. Asi analiza ¢l com-
plejo escenario que vive el
mercado de valores nacional
Miguel Rishmague, presidente
del Unit Credit Bank (UCB) de
Miami, la inica entidad de Es-
tados Unidos controlada por
capitales chilenos vy que ya

maneja activos por USS 120
millones.

Este chileno de nacimiento,
pera con una vida entera en el
pals del norte, dice que la esta-
fa a Corfo por mads de USS 106
millones es vista con atencidn
en Miami, va que por [0 menos
dos bancos de la plaza se han
menclonado como posible des-
tino de los dineros que Eduar
do Monasterio sacd del pals.

A juicio de Rishmague, Chi-
le muestra una economia fuer-
te que inchuso va a crecer este
afo més que EE.ULL En este
escenario, el banguero veen la
pronta aplicacion del Tratado

de Libre Comercio (TLC) bila-
teral una posibilidad concreta
de negocios para la banca de
inversidn estadounidense, Sin
embargo, agrega que en Mia-
mi ya tienen asumido que ¢s
un punto que estard congela-
do hasta que el tema de la gue-
ma &2 tranquilice; es decir, el
Gltimo trimestre de este ano o
el primero del prdximo.

“Los inversionistas america-
nos estdn conscientes de que
Chile ha sido un modelo para
todos los paises en América La-
tina por loque EE.ULL debiera
hacer valer este hiechio™, afirmid.
Rishmague sefiala que una vez

que el TLC esté operativo, “la
banca norteamericana podrd
entrar a competir de leno por
¢l tema de los financiamientos
y créditos para empresas v bie-
nes raices. Ademds, queda
abierta la puerta para que ban-
cos estadounidenses ingresen
al mercado chileno, aungue
Creo que esto 52 va a concretar
pero én forma paulating”.

En esta perspectiva proyec-
ta la entrada de UCB a Chile
en 2005 como un banco de ni-
cho -¢l grupo ya opera en la
plaza como asesor financlero,
inmobiliaria v factoring- , des-
tinado bdsicamente a financiar

proyectos empresariales o in-
mobiliarios.

Resultados

Urn 40% pot sobre las expec-
tativas fue el crecimiento del
banco UCB segiln comenta
su presidente. La entidad, que
recién comenzd a operar én
ociubre de 2001 con USS 10
millones de capital, ya cuenta
con mds de US$ 120 millones
en activos y su capital original
g2 incrementd a US$ 12 millo-
nes. Para fin de ano, en tanto,
las provecciones del banquero
apuntan a contar con USS 186
millones en activos v US$ 20

captar inversiones que supe-
ren los USS$ 50 mil. Sus princi-
pales clientes son argentinos
y brasilefos que solicitan cré-
ditos para comprar propieda-
des en Miami por valores que
oscilan entre USS 600 mil a
Us$ 500 mil.

Con su centro de operacio-
nes en Santiago, a través de
UCH Financial Service, el gru-
po realiza todo tipo de opera-
ciones bursdtiles, incluyendo
compra y venta de acciones en
Wall Street, para Chile, Argen-
tina, Ecuador, Pend y Brasil. Los
montos de operaciones en csta

drea se proyectan para gste ano
sobre los USS 70 millones.




