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ODDE RISHMAGUE, socio

de Corpgroup, abre su propio banco
en Miami: el Union Credit Bank

® Su historia es la

" encarnacion del
acariciado “‘sueno
americano”’, del
chileno que llego a
Estados Unidos el 64
con US$6.000 en el
bolsillo, v hoy es
dueno —entre otros
negocios— del
24,5% de
~Lorpgroup, de
numerosas
inversiones
inmobiliarias vy del
flamante Union
Credit Bank, que se
apresta a abrir sus
puertas en el corazon
de Miami.

Aunque evita hablar
de cifras, para
muestra solo dos
datos: US$46
millones recibio hace
dos anos, junto a los
Diaz, Abumohor y
Garib, por la
propiedad de
Bridgestone
Firestone:; US$20
millones suma la inversion
inicial que hard en su
~naciente banco, que en
cuatro anos seran [US$50
millones..,

Por Anita Olate
Foltos: Fernando Herrera

La Segunda

El  empresario  chileno Odde
Rishmague cumplié su suefio: abrir un
banco en Estados Unidos. En la zona sur de
Miami —especificamente en el corredor de
Brickel—, se ubica el flamante Union
Credit Bank.

— Y no puede estar mis orgulloso:
“Estamos en marcha blanca, instalando la
infraestructura tecnologica”™, cuenta, “pero
lo mds importante fue obtener una patente,
La consegui en 8 meses, y el promedio para
un extranjero es de un afio y medio™.

El negocio financiero es la pasion de
Rishmague. De hecho fue el motivo que lo
impulsd a volver el 86 a Chile, luego de
vivir 20 afios en Estados Unidos, tentado

por la invitacion que le hizo la familia
Abumohor de comprar el Banco Osomo...
de ahi ¢l apelativo de “socio de Saieh”, que
puede dirsele sin problemas.

Su apasionante historia representa en si

misma el denominado —y sicmpre busca-
do— “suefio americano”. Odde Rishmague
llegé a Estados Unidos en 1964, con
USS6.000, 22 afios, su mujer Edith Piddo
—oriunda de Chimbarongo— y su pequeiio
hijo Miguel, de apenas un afio y medio de
edad.

Y jpor Dios! que le han rendido los
US56.000. “Se han multiplicado wvarias
veces”, comenta sonriendo, aungue no sabe
con exactitud la cifra. Para hacernos una
idea, cuenta que la  inversion inicial del
banco alcanza a US$20 millones y en cua-
tro anos mis legard a US$50 millones.

A  sus haberes también tiene:
Rishmague Conglomerate International, a
cuyo alero nace el nuevo banco; el 24,.5% de
Corpgroup, junto a sus amigos Diaz y
Aguad; Intermundo S.A., bajo la cual se
dgrupan sus inversiones inmobiliarias —ofi-
cinas y locales comerciales para posterior
ammiendo—, y Ultramundo Inversiones S.A.,
donde estin sus inversiones financicras.

“EET!HEE EEHAHM HI.IESTHI:I‘

PRESTIGIO POR LA BORDA” :
-;Eﬁmwlui!naﬂﬁnpamhmr creatividad. Numque:mnnsmnupur
negocios en Chile? 3 mmidades, lo que pasa es que hay que
—Muy delicada. Se estin prmm:rw:n- dejar a los empresarios tranguilos y no

do muchas leyes, como la reforma tributa-
ria, que no ayudan en nada a la reactiva-

«ci6n del pafs. Debe haber un arreglo tribu-

tario, pero oo es el momento. Las cosas se
tienen que hacer cuando el pafs vuelva 1
relomar su gran crecimiento:
Hnydfunwﬁmﬁmngunawﬁalm
tivadora del Presidente ni del Congreso,
anuemiamdﬂekesqmﬂhlum

considerado un gran pais. Los bhuqueruﬁ.

chilenos estdn bien catalogados y existe

un sistema bancario consolidado. Los
empresanns estamos muy bien considera-
dos en Estados Unides; Y eso dentro del
pafs no se observa, estamos echando nues-

- tro prestigio por 1a borda.

— Y sdlo se trata de un problema
de leyes o también tiene que ver con la
creatividad?

—Cuando no hay compradores; cuan-

do la gente s¢ sicnte triste; no puede haber

imponerles tantas leyes, tantos trimites.
“{Abreles las fronteras, déjalos que se
mh:gmu,da[eﬁluberud“

“Elnnmnmnnﬂsﬂlpmﬂwnn

—Y en términos de rentabilidad,
;,Chlle a:lgue siendo atractive?
- —No como hace 10 afios, porque

estamos globalizados y hay que aceptar-

lo, No se puede pensar que micntras en
 algunos paises hay retornos del 20%, acd |
_serd del 40%. Eso ya no es asf.

—¢Entonces qué ventaja compa-
rativa tenemos respecto de otros pai-
ses si consideramos que somos peque-
nos?

—Costa Rica ¥ Singapur son paises’
pequeios ¥y con gran. crecimiento. El
tamafio no es un problema, el muudu es

uno aﬁIﬂ H
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De los neumdticos al negocio
financiere

Cilido, sencillo, Odde cuenta que su gusto
por el negocio financiero no e familar, ya que
s abuelo era médico v su padre, duefio de una
empresa de  panty nylon.

Pero fue el negocio de los neamdticos e
que le permitid llegar al mundo de las finanzas.
A este rubro aribd junto a un socio cubano, con
quien se unid par comprar una benciner. A
corte andar descubricron que el negocio no
estaba en los combustibles, sino que en los neu-
miticos. Y crearon una empresa de recauchaje
L]H%Mjmm administraron hasta 1967, Se

v asi nackd Rishmague Tire
Company, dedicada principalmente a la produc-
cifin de materias primas para la fabocacion de

MIE tarde se le sumd un drea financiers
internacional, a través de la cual la empresa les
proporcionaba financiamiento a sus clientes. Y
fue bajo la atenta supervision de su hijo Miguel
—master en Economia de la Universidad de
Miami— v de su nuera Sandra —"una bala
para los negocios”, confiesa—, que et dnea
financiera prosperd tanto, gue dio origen a
Rishmague Conglomerate Int. En paracular, la
idea de crear un banco comenzd a madurar en
1974, cuando cumplia 10 afios en los Estados
Unidos y viendo como sus negocios prospers-
ban en la llumada “tierma de las oportunidades™,
SOSILVO Linay trscendentl comversacion con su
Abumohor.
decidit vender el drea de matenas
Good Year, quedindose sélo con la
- Por esos afios, don

nto a las familias Diaz,
Abumohor y Ganb, compraban
Firestone Chile en cerca de USS2 millo-
nes yr,m m:humsmlla durante  diez

Todas las decisiones las Wima con
s hipo Migued. Los acoerdos padres &
hijo se remontan a cuando decidieron
que no habria un médico en Ia familia,
“porque es muy sacrificado ¥ 2 ven
problemas muy tristes”,

De hecho, su nuera estudiaba medicina,
pero Miguel la convencid de que se cambiari a
Quiimica. Por afios, ella se hizo cargo del depar-
tarmento quimico de la empresa de neumatioos.
La misma suene deberfan seguir sus nictos
Nino, Miguel y Sabrina. Rishmague espera que
estudien Economia, como su padre. “Al nifio le
pido un master, pero a mi nieta al menos un doc-
torado.... ella tendrd mds tempo pans estudiar™,

Padre e hijo también afinaron el proyecio
del banco. Junios eligieson su nombre: “A mi
siempre me ha gustado ln palabra “enédito™,
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porque es la que nge odo
negocio financienn, Miguel
me dijo que a €l le gustaba
la palabra “unitn” porgque
uUniremos nuestras empwe-
sas con el banco..”. Asi
nacid Union Credit Bank,
que abrevindo en inglés
suena muy bonito: UCH.

— i Por qué hacer un
banco en Estados Unidos,
y no en Chile?

—Mis empresas han
ido evolucionando tanto en
Miami, que tuvimos que
transformarlo en un hanco
para  seguir creciendo.
Estados Unidos ha temido
10 afios de crecimiento
imparable, y por eso la
familia decidié poner esta
plataforma y crear un

—Hance seis afbos atris
a nndie se le hubiern ocum-
do formar un banco, Sélo a
un loco. Sin embargo, durante ese perfodo se
nealizaron tantas fusiones que no quedaron ban-
cos pegueiios, stlo megabancos. Fue en ese
momento que con Miguel nos dimos coenta que
habin quedado un nicho de empresas medianas
qque 0o estaban siendo atendidas v de personas a

las que no les gusta qoe les responda
una grabadom.

E=io no silo lo apreciamos nosotros. De
hecho, el afo pesado se solicitaron 30 hicencias
en circunstancias que, en promedio, en afios
anteniores no pasaba de 14.

Las estrictas leyes americanas

— A quié se dedicard su banco?
—UCR &5 un banco onentado & la comu-
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nidad de Miami, con todos los servicios que
requicre, pero por su ubicacion estralégica en cl
estado de Flonda, inevitnblemente serd tumbicn
un banco con una importante drea intermacional.
—Y usted, tendrdi un cargo?
—Miguel es el chaimman,  yo actuaré

Hace seis afios atrias a nadie se le hubiera
ecurrido formar un banco. S6lo a un loco.
Sin embargo, durante ese periodo se realizaron
tantas fusiones que no quedaron bancos
pequefios, slo megabancos. Fue en ese
momento que con Miguel (su hijo) nos dimos

cuenta que habia quedado un nicho de
empresas medianas que no estaban siendo
atendidas, y de personas a las que no les gusta

que les responda una grabadora.
7

como director.
—; Por gqué no invité a sus socios chile-
nos a UCH?

Yo tuve que demostraries a las amonda-
des americanas gue mi proyecto £r propio y no
tenin nada que ver con Corpgroup, donde parti-
cipo en forma indirecta. La legislacion es muy
estricti. Durante 3 afios tengo que tener el 100%
de lns acciones del banco, ni siquiera se las

|
|

puedo traspasar & mi propo hijo.
LY desplies de esos res ailos, piensa
incorporarios?

—No lo sé. Hay que ver si ellos estdn inte-

resados,

Corpgroup “crecimos
y nos achicamos cuando

era el momento™’

Don Odde dice que se siente oomo-
do en Corpgroup, muy conlento con o
que se ha obtenido hasta ahora. Le tienc
tants fe que suscribit sin problemas el
aumento de capital de Corpbanca Chile.

—:Y mo le preocupa que
Corpgroup haya paralizado su creci-
miento?

—Pam nada. Bs lo que cormespon
de. Todo esti en baja, no ¢s ¢l momento.
Crecimos y nos achicamos cuando era el

IEIOTTCILLD,

—¢ Tiene injerencia en
Corpgroup o es una inversidn finan-
clern?

—Sdlo soy director. Alvaro es la
cabeza, Pero ¢l e5 bien respetioso de sus socios.

:Usted no foe a Copesa?

—MNo, la verdad es que cada uno esti
tomando su ritmo. Todo el grupo ha ido
tomando sus inversiones en forma separada, ¥
dejando el grupo para ver qué cosa interesante
aparece con ¢l tiempo. Creo mucho en
Corgroup, de hecho a Corpbanca-Chile le
estd yendo muy bien. W

Santiago

sae el B de potulbre de 2000,
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